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Gruppe Ziel Geeignete Mandate

1 Reputation und
Vertrauen schaffen

• große und bekannte Mandanten 
• öffentlich bekannte Sachverhalte 
• hohe Streitwerte
• umfassende und komplexe Beratungsleistungen

2 Ausrichtung und  
Fachexpertise zeigen

• repräsentative, für Ihre Beratungstätigkeit  
typische Mandate 

• Mandate, die Ihr spezifisches Fachwissen zeigen 

Berücksichtigen Sie: 

• Häufige Rechtsthemen und -fragen,  
die Sie bearbeiten 

• typische Branchen und Größen Ihrer Mandanten
• Art ihrer Rechtsdienstleistung, z.B. Prozessführung,  

Vertragsgestaltung, M&A oder Compliance

3 Effizienz
steigern 

(gleichgelagerte Mandate 
gewinnen, um Vorwissen 
und Vorarbeiten erneut 
nutzen zu können)

Spezifische Mandate, bei denen Ihr Know-How und  
Ihre Ergebnisse gut wiederverwertbar sind. 

Denken Sie z.B. an Vertragsentwürfe, Schriftsätze, 
Gutachten, Muster/Vorlagen, Rechercheergeb-
nisse, Spezialwissen, Beratung zu bestimmten 
Vertragspartnern oder Gegnern oder potentielle 
„Massenverfahren“. 









Tätigkeit Unternehmen Sache

Prüfung der Webseite eines eCommerce-Unternehmens 
für Kinderspielzeug

in Bezug auf Datenschutz 
und Verbraucherschutz.

Vertretung eines Fortune 500  
Cloud Anbieters

in einer Klage betreffend 
Open Source Software.

Entwurf von  
Reseller-Verträgen

für einen Anbieter von  
vernetzten Medizingeräten

Beratung eines Finanzdienstleisters mit  
über 10.000 Mitarbeitern

zur Umsetzung der DSGVO  
in fünf Ländern.










